	
	Beginner 4
	Gevorderde 6
	Expert 8

	Zakelijke kansen
	Bevat niet alle onderdelen, en minder dan een half A4.
	Bevat 2 van de 3 onderdelen. Minimaal een half A4.
	Bevat kansrijke sectoren, projecten en ondersteuning van het gekozen land. De zakelijke kansen zijn minimaal in een half a4 uitgewerkt.

	Zakelijke markt
	Bevat niet alle onderdelen, en minder dan een half A4.
	Bevat 2 van de 3 onderdelen. Minimaal een half A4.
	Producten verkopen, Marketing en handel tussen Nederland en het gekozen land is uitgewerkt. Minimaal half a4.

	Do’s en dont’s internationaal ondernemen
	Bevat niet alle onderdelen, en minder dan een half A4.
	Bevat 2 van de 3 onderdelen. Minimaal een half A4.
	Taal en communicatie, hiërarchie, eten en drinken, relatiegeschenken en zakelijke gebruiken zijn uitgewerkt. Minimaal een half A4.

	Wetten en regels
	Bevat niet alle onderdelen, en minder dan een half A4.
	Bevat 2 van de 3 onderdelen. Minimaal een half A4.
	Eisen aan product, exportregels, investeringsregels zijn uitgewerkt. Minimaal half A4.

	Betalingsverkeer
	Bevat niet alle onderdelen, en minder dan een half A4.
	Bevat 2 van de 3 onderdelen. Minimaal een half A4.
	Valuta, wijze van betalingen in het gekozen land en betalingsrisico’s zijn uitgewerkt. 

	Extra info presentatie
	Hand-out presentatie is toegevoegd. Culturele verschillen komen niet duidelijk naar voren.
	Hand-out presentatie is toegevoegd. Culturele verschillen tussen Nederland en gekozen land zijn uitgewerkt.
	Hand-out presentatie is toegevoegd. Culturele verschillen tussen Nederland en gekozen land zijn uitgewerkt. Er is aangegeven hoe men kan omgaan met deze culturele verschillen.

	Inhoud verslag
	Het verslag bestaat uit minimaal 3 A4-tjes.
	Het verslag bestaat uit minimaal 3 a4-tjes. Met voorblad en inhoudsopgave.
	Het verslag bestaat uit minimaal 4 a4-tjes. Met voorblad, inhoudsopgave en verzorgde opmaak. 


Beoordeling keuzevak internationale handel: Verslag internationaal ondernemen.

Opmerkingen: …………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
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